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Presentación nueva imagen corporativa 

Con la divulgación de nuestra nue-
va imagen corporativa os presenta-
mos también nuestra nueva web. 

Un portal de enlace donde iremos 
proponiendo nuevas utilidades 
para la mejora de nuestros softwa-
re, así como ampliaciones de 
nuestros productos y artículos rela-
cionados. 

VISITALA REGULARMENTE!!! 

ACTITUD Y VENTAJA INVISIBLE 
Dada la actual coyuntura económica y el escenario de recesión que presenciamos tanto nuestra  empresa, como nuestros clientes, el entorno local y global, los medios de comunicación 
prensa, radio y televisión, tenemos dos alternativas: dejarnos llevar por el pesimismo, retroceder y contraernos en nuestras expectativas tanto personales como profesionales o intentar crear 
un entorno objetivamente favorable para reutilizar y optimizar aquellos recursos que tenemos en nuestro entorno. ACTITUD, una palabra y una acción que en estos tiempos hemos dejado de 
lado y considero oportuno retomar para transmitir optimismo, habilidad y creatividad a nuestros equipos de trabajo basándonos en la experiencia de nuestras trayectorias profesionales. En este 
punto quiero volver a dar protagonismo a las VENTAJAS INVISIBLES o los valores intangibles de cada una de nuestras empresas. 
Estoy convencido que si analizamos los diferentes entresijos de los éxitos empresariales de estos últimos años, podremos llegar a localizar que muchos de los cuales se deben a una ventaja 
que estas empresas han llevado a cabo y que los competidores no han podido copiar con facilidad. 
Según Jonathan Low1  estableció 12 ventajas invisibles/ intangibles dentro de una organización: 
• El liderazgo 
• La ejecución de las estrategias 
• La comunicación y transparencia 
• Las Relaciones del valor de marca 
• La reputación 
• Las Redes y alianzas 
• La tecnología y los procesos productivos 
• El capital humano 
• La organización en el ligar de trabajo y la cultura empresarial 
• La innovación 
• El capital intelectual 
• La adaptabilidad 
 
 
DEFENSA DE LA GESTIÓN DE LOS INTANGIBLES 
“La mayor parte de las empresas no se embarcan con facilidad en cualquier enfoque nuevo para dirigir la empresa. Se encuentran con la presión de la actividad diaria. Es mucha la gente que 
se siente reacia a considerar siquiera la posibilidad de hacer las cosas de manera diferente, y los intangibles, en particular, tal vez sean recibidos con escepticismo. Los ejecutivos <cerriles> 
han aprendido a gestionar los resultados financieros y sanseacabó. Si alguien sugiere que deberían empezar a prestar atención a valoraciones <blandas> como la satisfacción de los emplea-
dos o la capacidad de la empresa para adaptarse, es posible que no obtenga la reacción positiva que esperaba. Casi lo podemos oír ya: una moda más, flor de un día.” 
Espero haber aportado un pequeño ápice de actitud positiva, desde Hetmo Informática apostamos por la creatividad y el Know-how de nuestros recursos para seguir creciendo día a día con 
todos y cada uno de nuestros clientes.  
1 Jonathan Low and Pam Cohen Kalafut.  Perseus Publishing, Cambridge. MA, EEUU. 2002 
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Programa desarrollado para carpintería metálica, 
PVC, madera y mixta:      
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Marcado CE: gestione su documentación con esta sencilla herramienta 

Utilidades: nueva sección para la mejora de su programa 

<_plaza mª blanchard torre 5 – 5g_> 

<_39600 maliaño_><_cantabria_> 

<_tel: 942 254 745_><_fax: 942 254 755_> 

hetmo informática, s.l. 

sin    límites 
La Informática aplicada a carpinterías 

• Crea tus inspecciones de ventanas. 

• Tus informes de NO CONFORMIDAD. 

• Tus mantenimientos de máquinas. 

• Incorpora los ensayos de tus proveedores. 

“Ofrecemos un 
software 

adaptado a las 
necesidades de 

cada cliente” 

Creamos un nuevo entorno donde 
muchas de las utilidades que esta-
mos desarrollando serán presenta-
das en este nuevo apartado para la 
mejora o ampliación de los progra-
mas que utilizas habitualmente. 

Nuevos documentos con un objeti-
vo final: la mejora de vuestra ima-
gen corporativa mediante docu-
mentos más personalizados y de 
mayor diseño. 

Nuevas herramientas como el HT-
OPTICORT, para optimizaciones 
independientes del ExpertNet y sin 
enlace a Tronzadoras. 

Nuevas herramientas como el HT-
EXPORT, para generar parrillas de 
precios en formato Excel. Más ver-
sátil  y menor coste de implanta-
ción.  

NUEVAS UTILIDADES: 

 

Programa HT-OPTICORT 

Potente aplicación independiente 
para la optimización de barras para 
corte y corte de paneles y vidrios 
simples. 

Sin introducción de grandes datos. 
Optimiza de barra en barra, o en 
dos, tres, cuatro, etc.  

Establece la longitud de barra, per-
didas por extremo y corte, despun-
te. 

Añade retales o restos de barra 
dentro de una optimización. 

Disponible DEMO 

NUEVAS UTILIDADES: 

 

Programa HT-EXPORT 

Desde el programa ExpertNet ex-
porta los modelos predefinidos 
para las redes de distribución en 
formato Excel, generando dentro 
del mismo libro una página por 
cada tipología de ventana. 

Aplica tus márgenes o descuentos 
por distribuidor dentro de la misma 
Excel. 

 

 

Disponible DEMO 

Los datos proporcionados pasarán a formar parte de un fichero informático propiedad de hetmo informática y serán empleados para realizar prospecciones comerciales, promoción de los servicios de 
hetmo informatica y fines históricos y estadísticos. Puede ejercitar sus derechos de acceso, rectificación, oposición y cancelación de sus datos personales, dirigiéndose a: mantenimiento@hetmo.com 


